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Neuer Kundendienstleiter

Seit dem 1. April 2009 ist Thomas
Tückmantel neuer Kundendienstleiter

bei der GGG GmbH. Der gelernte

Elektromeister kann auf eine langjäh-

rige Karriere im Bereich der Großkü-

chentechnik zurückblicken. Von 1992

bis 2007 war er als Servicetechniker

i m Kundendienst fiir Gastronomiege-

rate tätig. Anschließend hat er bis zu

seinem Eintritt bei GGG bei der LF

GmbH im Außendienst den Ersatz-

teilvertrieb für Großküchentechnik

betreut.

Vertriebsteam verstärkt

Michael Roggenbock verstärkt seit

Anfang 2009 das Vetriebsteam der

Firma Solex und ist für das sesamte

Postleitzahlengebiet 2 verantwortlich.

Seine Branchenkenntnisse verdankt

er rund 25 Jahren Tätigkeit im Be-

reich des Gastronomie- und Großkü-

chen

Vertriebsaktivitäten
ausgeweitet

Im Rahmen der Ausweitung der Ver-

triebsaktivitäten nach Süd- und Ost-

europa ist Peter Fath als Key-Account-

Manager Export und Gebietsver-

kaufsleiter Deutschland Mitte ein

neues Mitglied im Wessamat-Team.

Zu seinen Aufgaben gehört die Be-

treuung und Weiterentwicklung der

Geschäftsbeziehungen mit den Fach-

handelspartnern. Darüber hinaus ist

er für den Auf- und Ausbau von

Vertriebspartnerschaften in den

Schwerpunktmärkten im Ausland

verantwortlich. Der Diplom-Wirt-

schaftsingenieur verfügt über langjäh-

rige Auslandserfahrung im Vertrieb

von Investitionsgütern.

Seit September 2008 hat die Firma

Uecker-Roggenbock, Michael Rog-

genbock (siehe vorhergehende Mel-

dung der Firma Soiex), die Handeis-

vertretung für Wessamat Eisma-

schinen im PLZ-Gebiet 17-19 und

PLZ-Gebiet 2 übernommen. Mit sei-

ner Branchenkenntnis verfugt er über

beste Voraussetzungen, die Kunden-

kontakte zu intensivieren und die

Fachhändler der Region intensrv zu

beraten und zu unterstützen. tk

Neuer Fachmann

Wolfgang Wagner steht bei der Weis-

ser GmbH & Co. KG als Fachmann

speziell für den Vertrieb des Produkt-

bereichs Glaskeramik-Technik - Ge-

räte, Herd- und Ausgabeanlagen zur

Verfügung. Er ist seit vielen |ahren in

der Großküchenbranche tätig und hal

als Konstruktions-, Fertigungs- und

Vertriebsleiter bei deutschen und ita-

lienischen Herstellern Erfahrunsen

tk gesammelt.

Kaffeemaschinen
unter neuer Leitung

Marcus Gansloser hat die Leitung der

Hauptabteilung,,Vertrieb Kaffeema-

schinen Deutschland" der WMF AG

übernommen. Der gelernte Industrie-

kaufmann und Betriebswirt war zu-

vor Geschäftsführer der Schaerer

GmbH.

Melanie Nolte wurde die Leitung der

Abteilung Vertriebsmarketing Kaffee-

maschinen im Objektgeschaft der

WMF übertragen. Melanie Nolte trat

1996 bei WMF ein, absolvierte hier

eine Ausbildung zur Kauffrau für

;:;ii

Bürokommunikation und anschlie-

ßend eine Weiterbildung zur Manage-

men l -Ass i s t en t i n .  Ab  1998  wa r  s i e

Assistentin des Bereichsleiters Ver-

trieb/Marketing Objektgeschaft, da-

nach Assistentin des Vorstands Ob-
jektgeschaft.

Neue Marketingleiterin

Zum 1. April 2009 hat Sheila Rietscher

die Marketingleitung der Kahla/Thü-

ringen Porzellan GmbH übernom-

men. In dieser Position ist sie für die

gesamte Kommunikation der Marke

Kahla in den Geschäftsbereichen

Haushalt, Hotel und Werbemittel ver-

antwortlich. Die 29-Jährige wird da-

mit Nachfolgerin von futta Burkhart,

in deren Team sie bereits sechs lahre

tätig war.
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Wir entwickeln und produzieren seit  1874 ein brei tes Programm
professionel ler Geräte für die Großküche. Unser Produktprogramm
reicht von thermischen Koch- und Bratgeräten über Kühlgeräte
bis hin zu Cafeter ias im Sonderbau. Unser Vertr lebskonzept ist  auf
den Fachhandel ger ichtet.  Zum nächstmögl ichen Eintr i t tstermin
suchen w i r  e ine /n

Ge b i ets-Ve rka ufs I e ite r/i n
Westdeutsch la nd

lhre Aufgabe is t  es,  dem Fachhandel  d ieses v ie lse i t ige Produkt-
programm mrt  Fachkompetenz vorzuste l len und ihm bei  konkreten
Vorhaben beratend beizustehen.  Sie sol l ten Er fahrungen im ver-
t r ieb l ichen Bereich der  Großküchentechnik besi tzen und mot iv ier t
se in,  mi t  dem Fachhandel  e in par tnerschaf t l rches und er fo lgre iches
Verhäl tn is  auf-  und auszubauen.

Über lhre Bewerbung,  d ie wir  se lbstverständl ich sehr  ver t raul ich
behandeln.  würden wlr  uns f reuen.

Gastro-Gerätebau GmbH
Grüner Weg 29 .  01156 Dresden-Cossebaude
Tel. :  (o:  s1) 4533-0 .  Fax: (03 51) 4533-433

E-Mai l  :  sekreta r iat@ascobloc.de .  www.ascobloc.de
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